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Bezpieczne innowacje.
Przewidywalne Zwroty.

Strategia rozwoju na lata 2026-2028
NanoGroup S.A, 21 listopada 2025



/astrzezenie prawne

Niniejsza prezentacja (,Prezentacja”) zostata przygotowana przez NanoGroup S.A. z siedzibg w Warszawie (,Spotka”) i stuzy wytacznie celom
iInformacyjnym. Materiat ma na celu 0g6lne przedstawienie wybranych informacji dotyczacych dziatalnoSci Spotki oraz Grupy Kapitatowej
NanoGroup S.A. (,Grupa”), a takze jej kierunkdéw rozwoju. Informacje, ktére nie wynikajg bezposrednio z raportéw okresowych i biezacych

publikowanych przez Spobtke, nie byty przedmiotem niezaleznej weryfikacji, dlatego nie mozna przyjac, ze sg kompletne lub w petni odzwierciedlaja
aktualny stan faktyczny.

Prezentacja nie stanowi porady inwestycyjnej, rekomendacii, oferty nabycia lub zbycia jakichkolwiek instrumentéw finansowych, ani zaproszenia do
udziatu w jakimkolwiek przedsiewzieciu gospodarczym.

Materiat moze zawieraC stwierdzenia dotyczace przysztosci, w tym przewidywania zwigzane m.in. z wynikami finansowymi, planami operacyjnymi czy
rozwojem Grupy. Sg one oparte na szeregu zatozen, ocen i oczekiwan, co oznacza, ze obarczone sg niepewnoscig oraz ryzykiem wystgpienia
czynnikéw, ktére moga spowodowac ich zmiane. Stwierdzenia te nie stanowig prognoz ani zapewnien dotyczacych przysztych wynikow Spoiki.

Ani Spotka, ani cztonkowie jej organdw, pracownicy, doradcy lub inne osoby dziatajgce w imieniu Spotki nie gwarantujg, ze informacje dotyczace
przysztoSci sie zmaterializujg, ani ze rzeczywiste wyniki lub zdarzenia nie beda sie istotnie rézni€ od wskazanych lub sugerowanych w Prezentacii.
Faktyczna sytuacja finansowa, plany rozwoju oraz strategia Spotki moga odbiegac od przedstawionych w niniejszym materiale.

Informacje zawarte w Prezentacji sg aktualne wytacznie na dzien je] sporzadzenia. Spotka nie zobowigzuje sie do aktualizowania ani korygowania
Prezentaciji po tej dacie, chyba ze obowigzek taki bedzie wynikat z bezwzglednie obowigzujgcych przepisdéw prawa.

Jedynymi wiarygodnymi i kompletnymi zrédtami informacji o wynikach finansowych oraz dziatalnosci Spotki sg raporty okresowe i biezagce
przekazywane przez NanoGroup S.A. w ramach obowigzkdéw informacyjnych.

Prezentacja nie jest przeznaczona do udostepniania na terytoriach panstw, w ktérych jej rozpowszechnianie moze podlegac ograniczeniom lub by¢
zabronione na podstawie obowigzujgcych przepiséw prawa.
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W latach 2023-2025
zabezpieczyliSmy przysztos¢
naszych projektow

i zbudowaliSmy fundament

S

2

PatentOw i zgtoszen Duze projekty na
do dalszego rozwoju grupy. patentowych Sciezce do partneringu
w wiodacych obszarach | wprowadzenia na rynek,

kolejne 4 w procesie
rozwoju

NASZYM CELEM JEST STWORZENIE NAJBARDZIEJ

PRZEWIDYWALNEJ i JEDNOCZESNIE PONADPRZECIETNIE
RENTOWNEJ GRUPY BIOTECHNOLOGICZNEJ W REGIONIE
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blisko

60+

tgcznie zebranych
Srodkdw od inwestorow
oraz z grantow w latach
2023 — 2025




Krotka historia NanoGroup

2016

Zatozenie Spotki
NanoGroup

Debiut na Rynku

Gtéwnym

2017

nanQqeroup
Rekordowe utrzymanie organu
Realizacja kontraktu dla poza ustrojem (147 godzin) Zz(ajk;p DgT? MEDlCAL Inwestycja w AUXILIUS
GPW Gedeon-Richter Polska pobranego po zatrzymaniu od Fure BIOIogIcs wraz PHARMA

2018

Rozpoczecie prac nad
autorskimi projektami R&D,
w tym Substytutem Krwi

2019

krgzenia na 30 min

2021 2023

Opracowanie i wdrozenie
rynkowe maseczek
ochronnych z innowacyjna
powtokg biobdjcza
Inventi Mask

z platforma aptamerowa

2024 2025
Skuteczne przeprowadzenie Wykonanie urzadzenia
autotransplantacji nerki NanOX Recovery Box
Swinskiej przy uzyciu w wersji gotowej do
Systemu NanOX certyfikacji



Silny zespdt menedzersko-nadzorczy

ZARZAD

Przemystaw Mazurek
Chief Executive Officer

Lider zmian strategicznych
i doswiadczony biznesman

Jerzy Garlicki
Przewodniczacy

Wieloletni prezes regionalnych
oddziatow najwiekszych firn
farmaceutycznych

Tadeusz Wesotowski
Cztonek Rady Nadzorczej
Wspottworca grupy NEUCA —

lidera rynku dystrybucji
farmaceutycznej w Polsce

Robert Dziubtowski
Cztonek Rady Nadzorczej

Bankier inwestycyjny, konsultant
amerykanskich organizacji
finansowych na Wall Street

Piotr Mierzejewski
Chief Operating Officer

Lekarz farmakolog kliniczny.
Ekspert od wprowadzania na
rynek innowacji farmaceutycznych

tukasz Gotebiewski
Cztonek Rady Nadzorczej

Wspdtzatozyciel funduszy CirCap
i Capmont, wczesniej zwigzany z
Advent International

Tomasz Ciach

Jose Arrieta
Cztonek Rady Nadzorczej
Byty CIO i CDO Departamentu Zdrowia

USA, doradca Sekretarza Marynarki
Wojennej USA

Rafat Ptékarz
Cztonek Rady Nadzorczej
Wieloletni zarzadzajacy

w czotowych bankach w Polsce
i za granica
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Chief Scientific Officer

Nagradzany wynalazca
oraz lider badan nad
nanotechnologiami medycznymi

Artur Olender
Cztonek Rady Nadzorczej

Bankier Inwestycyjny,
przedsiebiorca i doradca
finansowy



Nasza Strategia

Budowa wiodgacej grupy
biotechnologicznej poprzez
konsolidacje wybranych

spotek

Bezpieczne Innowacje.

Przewidywalne Zwroty.

Duze dobrze
zdywersyfikowane
portfolio

Zarzadzanie portfelem projektéw

biotechnologicznych, u podstaw ktdrego lezy
racjonalnos¢ biznesowa.

Pozyskiwanie kapitatu
angazujgc duzych
inwestorow

Mozliwos¢ finansowania Srednich faz
rozwojowych do momentu korzystnego
partneringu.

Osiaggniecie stabilnosci finansowej w Sredniej
perspektywie oraz skokowy wzrost przychodow

po kazdym partneringu.

PodejScie nastawione
na rezultat — regularne
partnerstwa

Umowy partneringowe jako zrodto stabilnego

i regularnego przychodu - udziat w
przychodach partneréw jako gtowny element
dtugoterminowego budowania pozycji lidera
w branzy biotechnologicznej.
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Wieksza szansa
sukcesu

Zréznicowane portfolio z duza liczbg szans
partneringowych zwieksza szanse transformacji spotki z
fazy Growth do fazy Value.

Synergie zarzadcze
i kosztowe

Zostawiamy zespotom badawczym przestrzen do realizacji
projektow, reszte bierzemy na siebie.

Wymiana wiedzy, doSwiadczen oraz zasobdw materialnych
I ludzkich. Powiekszanie ekspozycji miedzynarodowej
projektow dzieki wcigz rosnagcej sieci kontaktow.

(@) WYJATKOWA
\&3)°  FILOZOFIA DZIALANIA

Spo6tka inna niz wszystkie
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Dlaczego teraz?

O—I/ Mtode polskie biotechy majg dobry poziom naukowy, ale brak im finansowania
| doSwiadczenia

L » . . . NanoGroup
RoSnie istotnoS¢ strategii alternatywnych, takich jak Value Added Medication, . . '
02/ . : trafia idealnie
Repurposing | Rediscovery.
w te luke

03/ Europejskie fundusze i gietdy szukajg bardzie] przewidywalnych, defensywnych
form ekspozycji na biotechnologie, o krétszym horyzoncie zwrotu.

* Budujemy organizacje réznorodng, zwinnie adaptujgca nowe strategie rynkowe

/() WYJATKOWA . Odpowiad by rynku f eksza) ki ¢
] @ ’ FILOZOFIA DZIAL ANIA Odpowiadamy na potrzeby rynku finansowego zwigkszajac oczekiwang wartosc z
Inwestycji | budujgc cykliczny strumien przychodow
Spoétka inna niz wszystkie

« Korzystamy z trwajgcego niedowartoSciowania polskich spotek — kupujemy projekty
w Polsce, sprzedajemy na zachodzie




Fillozofia budowy grupy

Gtowne zasady:

O‘I / Ukierunkowanie na mniejsze, niepubliczne O 4 / Utrzymywanie statych kosztéw
spotki biotechnologiczne z obiecujagcym na niskim poziomie - ostrozne
portfolio projektéw o wysokim potencjale inwestycje w aktywa trwate.
wczesnej komercjalizaciji.

O 2 / Kapitat przeznaczony wytgcznie na O 5 / Dotacje publiczne jako element wsparcia
finansowanie projektéw, a nie na wykup finansowania projektéw, lecz projekty
udziatéw od obecnych akcjonariuszy. musza by¢ optacalne rowniez bezich

wsparcia.

OS/ Docelowe potgczenie w modelu 06/ Duza autonomia konsolidowanych
“share-swap” z okresem lock-up spotek zapewniajgca efektywne
Jjako metoda konsolidacji. zarzgdzanie ich projektami.

Budujemy grupe, ktorej sukces nie zalezy od jednej czasteczki.
Przejecia to nasz mnoznik wartosci. Kumulujemy technologie,
redukujemy ryzyko, zwiekszamy wyceny.
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Cele do 2028 roku

TOP 3 Minimum 2 10+

Polskich Grup Biotechnologicznych Podpisane umowy Aktywnie rozwijanych
pod katem wartoSci rynkowej partneringowe projektow w portfolio Grupy

“““Qpnoup
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Profil preferowanych inwestycji

el il

S|

Zweryfikowana Srednia lub zaawansowana Realna perspektywa Realna perspektywa
technologia faza rozwojowa partneringu wprowadzenia produktu
wiodacego projektu w ciggu 2-3 lat na rynek w ciggu 3-5 lat
™ o XX
oF & e &
il ==
Projekty na uproszczonej Zatozyciele zaangazowani Pipeline rozwojowy Projekty nastawione
Sciezce certyfikacji bezposrednio w rozwdj kolejnych projektow na regularne przychody

projektow z revenue-share
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Profil preferowanych inwestycji

Trzy typy projektow, na ktorych sie koncentrujemy:

Value Added Medication Repurposing Rediscovery
Rozwdj istniejgcych lekdw poprzez Wykorzystanie zatwierdzonego lub Ponowne uruchomienie rozwoju wczesniej
udoskonalenie ich formy, podania, profilu zaawansowanego leku w nowym wskazaniu porzuconej czasteczki lub technologii dzieki
bezpieczenstwa lub skutecznosci, aby terapeutycznym na podstawie nowych nowym narzedziom, danym lub lepszemu
zwiekszyC€ wartoSc¢ terapeutyczng | danych biologicznych lub klinicznych zrozumieniu mechanizmu dziatania.
rynkowa.
© Zmniejszone ryzyko — lek jest znany i @ Zmniejszone ryzyko — lek jest znany i © Dobry punkt wyjscia - istniejgce dane |
uzywany uzywany potwierdzenia
Szybka warto$¢ dodana dla systemu MozliwoS§€ ominigecia wczesnych faz Niski koszt - porzucone projekty z reguty
Q ochrony zdrowia => krotka Sciezka Q badawczych => oszczednoS¢ czasu i Q sg mozliwe do pozyskania na atrakcyjnych
rejestracyjna kosztéw (40-70%) warunkach
@ Niskie koszty rozwoju i krotkie cykle @ Szansa dla mnigjszych organizacji @ Szansa dla zwinnych organizacji mocno

inwestycyjne identyfikujgcych korzystne nisze rynkowe nastawionych na cel

Value Added Medications, repurposing i rediscovery to trzy segmenty biotechnologii
o0 hajwyzszym stosunku przewidywalnosé¢/zwrot.
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Dobrze zdywersyfikowane portfolio
Jako narzedzie zarzgdzania ryzykiem

Ryzyko projektowe musi by¢ oceniane

>_

wieloas ektowo: > A STRATEGIA: SZEROKA .

p i oYy STRATEGIA: FOCUS

=
& o - Badania

O TYP RYNKU Q O Potaczenie biotechnologii O Produkty ® przediiniczne

(szerokie wskazania, rynki niszowe, niezaspokojone potrzeby) g | medical devices lecznicze GLP

<<
=

. Szerokie ‘ Badania kliniczne
wskazania 1-3 fazy

. Leki . Status
sieroce nowego leku

@ \ybrane nisze
' KATEGORIA REJESTRACYJNA

(produkty lecznicze, wyroby medyczne, produkty weterynaryjne) ‘ Produkty
weterynaryjne

@  FAZAROZWOJU

(drug discovery, badania przedkliniczne non-GLP,
badania przedkliniczne GLP, badania kliniczne fazy I-llI)

' Leki o wartosci ‘ Drug

O SCIEZKA REJESTRACYJNA dodanej discovery
(procedura przys$pieszona, leki o wartosci dodane;j, , Badania
status leku sierocego, status nowego leku) O N7 @ przedkliniczne

rynkowe non-GLP
NASZ CEL:

Budowa portfela gdzie projekty o niskim ryzyku i
atrakcyjnym zwrocie rownowazg projekty o wysokim

ryzyku i wysokim zwrocie. >
EKSPOZYCJA NA RYZYKO
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rNPV jako mechanizm zarzgdzania wartoscig

Wartos¢ projektu biotechnologicznego jest mozliwa
do wyliczenia na kazdy moment jego trwania.

Wykorzystujemy do tego metode rNPV — wartosci NPV modyfikowanej NPV wyliczane jest w oparciu o model

na poszczegdlnych etapach szansg sukcesu specyficzng dla biotechnologii. potencjatu sprzedazowego tworzony od
dotu, skorygowany o koszty rozwojowe,
dyskontowany kosztem kapitatu w branzy

rNPV = ryzyko * NPV

WypracowaliSmy wtasny mechanizm

zatozen w zakresie partneringu, ktory
ogranicza uznaniowos¢

Literaturowy wptyw spadku ryzyka na wzrost rNPV przy poszczegoélnych fazach
rozwoju projektu:

x15,0

x13,5

Modele wyceny NanoGroup przechodza
coroczng walidacje przez niezaleznego
eksperta na zlecenie biegtego rewidenta

x9,5

X3,2 ZARZADZAMY WARTOSCIA
<18 POPRZEZ DANE | AUDYTOWANE
L MODELE WYCENY

Przedkliniczna 1faza kliniczna 2 faza kliniczna 3 faza kliniczna  Rejestracja

Zrodto: The Current Status of Drug Discovery and Development (...), Clin Transl| Sci, 2018; CMR International Pharmaceutical R&D Factbook
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Dzwignia wyceny

% Luka wyceny

Grupa biotechnologiczna posiada dodatkowe
metody kreowania wartosci dla akcjonariuszy:

ROZWOJ PROJEKTOW | PARTNERSTWO STRATEGICZNE

m . Podstawowa dziatalnos¢ firm biotechnologicznych

OSZCZEDNOSCI KOSZTOWE

Wprowadzenia ustug wspdlnych

Wykorzystania efektu skali

m CZYNNIKI FINANSOWO-INWESTYCYJNE H1 2025 2026 2027 2028 2029 2030

Regularne partnerstwo = szybki strumien przychoddéw

Zdywersyfikowany pipeline LUKA WYCENY to réznica miedzy wartoScig projektu
wynikajgca z modelu rNPV, a kapitalizacja.

Podejscie zorientowane na biznes

Jej skala zalezy od: asymetrii informaciji, poziomu zaufania,

L k | kapitat . 0L
epsza ekspozycja na Kapita aktualnego cyklu rynkowego i innych czynnikéw.

m rNPV PROJEKTOW W PORTFELU DZWIGNIA WYCENY to narzedzia do redukcji luki, ktérym
dysponuje grupa biotechnologiczna, a nie dysponuje
nimi spotka o matej lub Sredniej wielkosci.
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FInansowanie grupy

INWESTORZY PRYWATNI

0?2 FUNDUSZE INWESTYCYJNE,
1 INWESTORZY INSTYTUCJONALNI

|

|

|

|
| PRZYCHODY Z UMOW PARTNERINGOWYCH

O, |

|
Osiggniecie !
odpowiedniej :
kapitalizacji @ \ PRZYCHODY Z TYTULU REVENUE SHARE

Podpisanie
pierwszej umowy
partneringowej

Wprowadzenie pierwszego
produktu na rynek

Ob. GRANTY | DOTACJE »



WartoS¢ dla zatozyciell | NanoGroup

Rozwijanie projektu w ramach struktur NanoGroup stwarza szereg korzysci dla Grupy,
ale przede wszystkim dla wynalazcow i zatozycieli projektow.

Projekt wymagajacy finansowania Wiedza i kontakty naukowe

Wynalazcy

| Za+OZYC|e|e przez zatozyciela z partnerstwa autorskiego projektu

Dalsze kierowanie projektem Bezposredni udziat w zyskach

Petna koncentracja na realizacji

projektu dzigki wsparciu ustug

wspolnych grupy i dostepnosci
finansowania

Mozliwos¢ udziatu przy innych
projektach oraz partycypacii
w ich sukcesach

"an%GROUP
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Wsparcie, nie integracja

Wykorzystujemy synergie zarzadcze i kosztowe, ale filozofia grupy to zachowanie niezaleznosci projektowej spotek.

Po stronie NanoGroup Po stronie spoftki

Ksiegowos¢ i administracja Dziatania partneringowe Prace naukowe
PRI IR Inicjowanie nowych projektow Organizacja prac badawczo-
rozwojowych
Zakupy i kontroling Pozyskiwanie dotacji Wybor i wspdtpraca

z kontrahentami

: L : Budowanie relacji z KOL i
Pozyskiwanie finansowania : :
przysztymi partnerami



Fillozofia grantowa

Finansowanie grantowe pozostaje jednym z fundamentéw rozwojowych Wa rtosc dOdana
polskiej nauki. NanoGroup

Jego forma rodzi zaréwno szanse, jak i ryzyka dla matych spotek
biotechnologicznych.

Srodki na wktad wtasny

Wspotpraca z najlepszymi ekspertami
wspierajgcymi

Pozyskiwanie grantéw wytacznie dla projektow ZespoOt administracyjno-zakupowo-
0 Jasne] Sciezce biznesowe) rozliczeniowy, zdejmujacy te obowigzki

z firm lub wsplerajacy e

Stabilizacja finansowania w sytuacii

Filozofia Zachowywanie bezpiecznej relacji miedzy Opéiﬂieﬁ W Wyp’facie

NanoGroup finansowaniem wtasnym i grantowym

Najwyzszy standard rozliczeniowy GRANTY SA NARZEDZIEM WSPARCIA,
i raportowy od pierwszego dnia NIE CELEM SAME W SOBIE




PodejScie do partneringu

MOZLIWOSC PARTNERINGU JEST FUNDAMENTEM NASZEJ FILOZOFII PROJEKTOWEJ

Umowy partnerskie zawiera¢ bedziemy w modelu typowym dla
spotek biotechnologicznych, sktadajgcym sie z trzech elementow:

Upfront Milestone

Warto§¢ parametréw dla poszczegblnych elementdw umowy bedzie
wynikiem trzech etapdw negocjacyjnych z partnerem:

0 Ustalenia wartosci wypracowanego rNPV na moment partnerstwa

a Sposobu podziatu wypracowanej wartosci NPV miedzy NanoGroup i Partnera oraz
odpowiedzialnosci za dalszy proces rozwojowy

Wspotpraca
z globalnym
doradca transakcyjnym

e Sposobu podziatu wartosci rNPV dla NanoGroup na elementy umowy

Negocjacje oparte o modele pozwalajg na wiekszg transparentnos¢

prowadzonych rozmow i zwiekszajg szanse trwatego partnerstwa w przysztosci. I i r f i I I
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Partnering: plan grupy

2026 2027 2028 2029
NanOX
] e
AUX-001

Minimum

Przyktadowy kolejny projekt

Project development .

podpisane duze
umowy partneringowe
do korica 2028 roku Rownolegle prowadzone beda dziatania komercjalizacyjne dla technologii

O mnigjszej wartoSci | we wczeSniejszych fazach rozwojowych.




Partnering: NanOX

System NanOX jest technologia o najwiekszym
potencjale partneringowym w grupie.

NanOX to innowacyjny system do pozaustrojowej perfuzji nerek, umozliwiajgce
ich diugotrwate przechowywanie i ciggte monitorowanie w celu transplantacii.

Trzy linie biznesowe:
* Urzadzenie NanOX Recovery Box, wyréb medyczny klasy 2b

« Jednorazowy set perfuzyjny NanOX 4K Perfusion Set, wyréb medyczny klasy 2a
* Ptyn perfuzyjny NanOX 4 Kidney Fluid, wyrob medyczny klasy 3

Optymalny moment na partnering:

Zakonczenie badania w modelu autotransplantacji na

Q4 2026 Swiniach non-GLP oraz po skutecznym wytworzeniu
ptynu NanOX 4 Kidney Fluid w standardzie GMP.

Q12027

Zakonczenie certyfikacji CE urzadzenia NanOX
Recovery Box

Preferowany model partneringu: sprzedaz systemu do jednego podmiotu
posiadajgcego globalng sie€ dystrybucyjng; typowa umowa partneringowa
z elementem wynagrodzenia typu upfront payment, milestones oraz royalty.

"O"%GROUP

My
|

7 NanOL

XOUuopN

xog A1oA003y
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Partnering: NanOX — transakcje referencyjne

Rynek transplantologii sie zmienia, czego Swiadectwem s3 transakcje gotowkowe z ostatnich dwoéch lat.

NanOX Organ®x PARAGONIX

Technologia perfuzji hipotermicznej (] (] (]
Technologia perfuzji normotermicznej (] Q =
Perfuzat niewykorzystujacy krwi (/] 2 o
Perfuzat przenoszacy gazy oddechowe (/] (] e

e @ @
Przychody 0,00 USD /1 mIn USD 42 min USD

Kapitalizacja NanoGroup

W Stki/Wartosé transakcii
ycena SpO I/ artoscC transakcjl ~24 mln USD

1500 min USD 477 min USD

W poréwnaniu do prezentowanych

benchmarkéw technologia rozwijana przez W prgzentowanych‘trans.a‘kcjach istotne znaczenie odgryyva’ra jednak r.ealna. o.becnoéé rynkowa w skalj, ktorej osiggnieoie
N G h e [ o = ATreen bedzie trudne lub niemozliwe dla NanoGroup bez wsparcia partnera. Niemniej, od momentu pozyskania urzadzenia

. ano rOL:I.p Mma C Iara el o €) ?j uzej gotowego do certyfikacji podejmowane beda dziatania ukierunkowane na wdrozenia rynkowe, rozpoczynajac od Polski i EU.
Innowacji transplantologicznej.
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Korzysci dla inwestorow

Bezpieczne innowacje.

Przewidywalne zwroty.

+ Bezpieczna forma wejScia w biotechnologiczny sektor
R&D na GPW

+ Regularne, cykliczne dostarczanie wartoSci zamiast
typowego dtugiego oczekiwania na sukces

+ Dywersyfikacja i wykorzystywanie réznych strategii
rozwojowych zwiekszajgce bezpieczenstwo portfolio
Jako catosci

~ State zarzgdzanie wartoScig projektow
I maksymalizacjg zwrotu z inwestycji




Podsumowanie

Strategia NanoGroup
odpowiedzig na
wyzwania polskiej
biotechnologii

o

T

NanoGroup w 2028 r.

- jedna z 3 najwiekszych
grup biotechnologicznych
w Polsce z minimum 10
projektami w pipelinie

el )il

Zawarcie co najmniegj
dwoch umow

partneringowych
do 2028 r.

"““%GROUP

Wejscie na Sciezke
generowania
regularnych revenue
share z tytutu
podpisanych
partneringéw




“““QQROUP

L. \J £L. O

Bezpieczne innowacje.
Przewidywalne Zwroty.




“““QQROUP

Bezpieczne innowacje.
Przewidywalne Zwroty.

Zatacznik do Strategii rozwoju na lata 2026-2028
NanoGroup S.A, 21 listopada 2025



/estawienie dziatah na 2026 rok

{ Rodzina projektow

Krok milowy

Szacowane okno

partneringowe

Szacowana data
osiggniecia

NanOX Recovery Box

NanOX 4 Kidney Fluid

Koniugaty dekstranowe

Aptamery

Inwestycja w Auxilius
Pharma: AUX-00T

Rozpoczecie procesu certyfikacji

Uzyskanie certyfikatu CE*

Opracowanie docelowego wariantu ptynu do badan do certyfikacji
Wybor wytworcy kontraktowego

Wyboér wykonawcy badan non-GLP - izolowane organy

Wyboér wykonawcy badan non-GLP - autotransplantacja
Wytworzenie pierwszej serii non-GMP

Wytworzenie pierwszej serii GMP

Zakonczenie badah non-GLP dla ptynu - izolowane organy

Zakonczenie badan non-GLP dla ptynu - autotransplantacja

Zakofczenie badan in-vitro i wybor formulacji do dalszych badan

Zakonczenie badan MTD na myszach

Rozpoczecie prac nad bioadsorberem opartym o aptamery

Zakonczenie badania fazy 1b

2026 Ol
2026 12
2026 04
2026 03
2026 04
Q4 2026-Q1 2027
2026 04
2026 07
2026 09

2026 10

2026 11

2026 01
TBA
2026 O3

2026 Ol TBA

Q4 2026 Q12027

*ZALEZNE OD JEDNOSTKI NOTYFIKOWANEJ

"Cm%GROUP
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